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Was Sie in diesem essential finden
konnen

e Fine Einfiilhrung und zugleich ein praktisches Nachschlagewerk fiir die Pla-
nung und erfolgreiche Durchfiihrung von Unternehmenskiufen und -verkdufen
im Mittelstand, in der Fachsprache auch als Mergers & Acquisitions (M&A)
bezeichnet

e Im ersten Kapitel eine Einfiihrung in das Thema und die Griinde warum sich
mittelstandische Unternehmer mit M&A Transaktionen beschiftigen sollten,
als Kéufer oder Verkiufer

e In Kap. 2 und 3 praktische Hinweise fiir wichtige strategische Uberlegungen
vor dem Start eines M&A Prozesses

e Kap. 4 und 5 mit einem Uberblickiiber einen typischen M&A Prozess bei
Kéufen und Verkdufen im Mittelstand, unter Bezug auf relevante Prozess-
schritte und Begriffe sowie erfahrungsbasierte Hinweise zur Verbesserung der
Erfolgschancen

e In Kap. 6 eine Erldauterung, auf welchen Gebieten und mit welchem Vorgehen
die Integration eines gekauften Unternehmens angegangen werden sollte

e Im letzten Kap. 7 eine Zusammenfassung der wesentlichen Erfolgsfaktoren fiir
gelungene M&A Transaktionen im Mittelstand



