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Das 
KAPAZ-System

Warum ist dieses Buch entstanden? Braucht es noch ein wei-
teres Fachbuch über Revenue-Management? Warum sollten 
sich Studenten, Touristiker und Praktiker der Branche für die 
Lektüre dieses Buches interessieren? 
Die Antwort ist simpel. Dieses Buch präsentiert einen innova-
tiven Ansatz im Yield-Management: Leicht zu verstehen, vom 
Praktiker für den Praktiker, vom Profi zum Profi. 
Das von Felix Huebner entwickelte KAPAZ-System wartet mit 
einer umsatzorientierten Preisberechnung touristischer Kapa-
zitäten auf, und zwar anhand einfacher mathematischer For-
meln unter Berücksichtigung der Marktprämissen – und ohne 
Verwendung teurer Software. 
Neben einer Einführung in das KAPAZ-System bietet das 
Handbuch praktische Übungsaufgaben, die dem Leser die 
Übertragung der Berechnungen in die eigene Praxis erleich-
tern.
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chenschwerpunkt Touristik und Hotellerie. Seine Spezialisie-
rungen liegen in den Bereichen Revenue Management, Busi-
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1. Vorwort

Warum ist dieses Buch entstanden? Braucht es noch ein weiteres Fach-
buch über Revenue-Management? Warum sollten sich Studenten, Touris-
tiker und Praktiker der Branche für die Lektüre dieses Buches interessie-
ren?

Die Antwort ist simpel. Dieses Buch präsentiert einen innovativen Ansatz
im Yield-Management: Leicht zu verstehen, vom Praktiker für Praktiker,
vom Profi zum Profi.

KAPAZ erläutert eine umsatzorientierte Preisberechnung touristischer
Kapazitäten, und zwar anhand einfacher mathematischer Formeln unter
Berücksichtigung der Marktprämissen – und ohne Verwendung teurer
Software. Der Begriff KAPAZ ist abgeleitet vom betriebswirtschaftlichen
Begriff Kapazität.

Felix Huebner
Juni 2014




