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Wenn hier immer nur vom Leser die Rede ist ...

Wir verwenden in diesem Buch die maskuline Form, sprechen also
beispielsweise von dem Leser, dem Anleger. Dies soll in keiner Weise
bedeuten, dass fiir uns die Leserin oder die Anlegerin unwichtig ist, wir sie
geringschitzen oder davon ausgehen, dass es sie nicht gibt. Wir schreiben in
der maskulinen Form, damit der Lesefluss hoher ist. Wir freuen uns iiber jede
Leserin und jede Anlegerin genauso sehr, wie wir uns iiber jeden Leser und
jeden Anleger freuen.
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KAPITEL 1

Intro

Hallo lieber Leser,
ich bin Daniel und ein ganz normaler Typ, der lange Zeit unkoordiniert
durch das Leben ging, falsche Entscheidungen traf und sich auf andere
verlassen hat. Das ging solange, bis der Schmerz zu grofy war: Ich musste
etwas dndern. Nachdem ich Tausende Euro meines Erbes durch teure
Bankberatung und durch die Finanzkrise 2007/2008 verloren hatte und sich
meine Ersparnisse halbiert hatten, war es Zeit, Dinge anders zu machen.
Deshalb nahm ich meine Finanzen vor fiinf Jahren in die eigenen Héande
und es war mit Sicherheit eine der besten Entscheidungen, die ich in meinem
Leben getroffen habe. Und nicht nur das: Sie hatte einen gehorigen Anteil an
meiner personlichen Entwicklung. Was ich alles tat, erzéhle ich in meinem
ersten Buch ,Jetzt rocke ich meine Finanzen selbst!”, das ich Ende 2015 im
Eigenverlag veroffentlichte. Mittlerweile bin ich zwei Schritte weiter, denn
ich habe verschiedene Vermogenswerte geschaffen, die mir neben meinem
Beruf als Marketing Manager regelmédflige  Ertrdge  bringen.
Eigenverantwortung zu iibernehmen und etwas nachhaltig aufzubauen, ist
fir viele nicht einfach. Auch fiir mich waren der Vermogensaufbau, die
nebenberufliche Selbststandigkeit und vor allem das Zeitmanagement
schwierig, aber ich habe so viele Erfahrungen machen kénnen, die mir jetzt
zugute kommen. Anfangs wusste ich weder wie ich eine Aktie kaufe oder



einen Blog aufziehe noch wie ich bei meinem Lampenfieber einen Vortrag
vor Hunderten von Menschen halten sollte. Aber eines wusste ich genau: Ich
wollte es wenigstens probieren.

Deswegen hielt ich mich nicht lange mit der Theorie auf, sondern legte
los. Ich kaufte mir 2013 die ersten Aktien, um zu verstehen, wie die Prozesse
funktionieren. Anschliefend verfeinerte ich meine Anlagestrategie. Als ich
mich 2014 tber die Themen Geld und Aktienanlage und meine Erfahrungen
mit Familie, Freunden und Kollegen austauschen wollte, interessierte es so
gut wie keinen. Damit wollte ich mich aber nicht zufrieden geben. Also
kaufte ich mir das Affenbuch als Grundlage fiir den Blogaufbau und legte als
Finanzrocker los. Um die Feinheiten kiimmerte ich mich erst spéter.
Glicklicherweise gewann ich mit dem Blog nach wenigen Monaten zwei
Preise, so dass meine Bekannheit schnell anstieg. Irgendwie hatte ich mit
meiner Marke einen Nerv getroffen.

Mir war das aber immer noch zu wenig, so dass ich 2015 gleich zwei
Podcasts startete: meinen Finanzrocker-Podcast und ,Der Finanzwesir rockt™
mit meinem geschétzten Bloggerkollegen Albert Warnecke zusammen, dem
Finanzwesir. Vom Podcasten hatte ich noch weniger Ahnung als vom
Bloggen, was du an den ersten Folgen deutlich héren kannst. Ich wollte die
Projekte aber unbedingt umsetzen und mir war das Sammeln von
Erfahrungen viel wichtiger als die Angst vor Fehlern — und von denen
machte ich einige, sei es bei der Geldanlage, beim Bloggen, bei Vortrdgen
oder bei den Podcasts. Gliicklicherweise habe ich aus diesen Fehlern eine
Menge gelernt. Und ich weif3, was mir wichtig ist und was nicht.

Der Finanzrocker-Podcast ist mittlerweile mit 120.000 Hérern im Monat
deutlich erfolgreicher als mein Blog mit 40.000 monatlichen Lesern. Mein
Hauptaugenmerk liegt daher auch auf dem Podcast. Diese Prioritdtensetzung
ergab sich erst nach Jahren und nicht nach wenigen Wochen — iibrigens
genau wie bei der Geldanlage an der Borse. Da verdienst du das Geld nicht
in Monaten, sondern iiber Jahre und Jahrzehnte.

Was noch viel wichtiger ist: Das Geld verdienst du nur in der Praxis und
nicht in der Theorie. Nur, wer Erfahrungen sammelt und sich ausprobiert,
kommt ins Tun. Mittlerweile habe ich so viele Leser und Horer



kennengelernt, die erfolgreich mit ihrem Vermodgensaufbau gestartet sind.
Aber es gibt auch viele, die seit Jahren die Méarkte beobachten und auf den
richtigen Moment zum Einstieg warten. Vermutlich warten sie néchstes Jahr
immer noch. Mal sind die Kurse zu hoch, mal zu niedrig und bald kommt ja
der grofle Crash. Ware ich mit dieser Einstellung an alles herangegangen,
hatte ich weder ein Vermdgen noch einen Blog, Podcast oder ein
anschauliches Humankapital. Mittlerweile darf ich nach Dr. Gerd Kommer
auf Bithnen gehen und Vortrage halten. Sogar in seiner ETF-Bibel ,,Souverdn
investieren mit Indexfonds und ETFs® werde ich erwéhnt. Das ist eine
wunderbare Bestéatigung, die ich wirklich zu schétzen weif3.

Um meinen Entwicklungsprozess zu veranschaulichen, wollte ich schon
2017 ein Buch schreiben, das auf meinem Vortrag ,Soundtrack fiir
Vermogenswerte” beruht. Darin zeige ich den Zuhorern, wie sie
unterschiedliche Vermogenswerte schaffen konnen. Leider fehlte mir die Zeit.
Neben Vollzeitjob, Blog, zwei Podcasts und Privatleben blieb nicht viel iibrig,
um ein ganzes Buch auszuarbeiten. In einem Jahresriickblick erwéhnte ich
das und einige Zeit spéter bekam ich eine E-Mail von Umit.

Umit ist ein langjahriger Podcast-Horer, den ich 2016 das erste Mal auf
dem Barcamp Kiel personlich kennenlernte. Er war mir sofort sympathisch
und wir trafen uns in der Folge noch auf verschiedenen Barcamps wieder. In
der E-Mail bot er mir als gelernter Journalist seine Hilfe an und fragte, ob
wir das Buch nicht gemeinsam schreiben wollen. Da er als Familienvater mit
eigener Immobilie ganz andere Erlebnisse und Vermdgenswerte geschaffen
hat als ich, war ich begeistert. Von unseren Erfahrungen ergdnzen wir uns
sehr gut, und so hast du nicht nur eine Sichtweise im Buch, sondern
unterschiedliche Ansichten.

In diesem Buch mochten wir dir zeigen, wie du selbst Vermogenswerte
schaffst, sie ausbaust und in wenigen Jahren eine ganze Menge erreichen
kannst — selbst wenn du noch gar nicht viel Geld zuriickgelegt hast. Uns geht
es dabei nicht darum, dass du schnell sehr reich wirst. Das ist in unseren
Augen totaler Humbug. Wir versprechen dir auch keine schnelle finanzielle
Freiheit oder den Turboausstieg aus dem Hamsterrad. Das ist der vollig
falsche Ansatz fiir einen nachhaltigen Vermogensautbau.



Wenn du jedoch langfristig mehr Erfolg haben willst und
Vermogenswerte schaffen mochtest, geben wir dir Tipps, die dir enorm
weiterhelfen konnen. Uns haben sie auf unterschiedliche Art und Weise
weitergeholfen. Durch die Anderung unserer Einstellungen haben wir uns
personlich sehr weiterentwickelt und wiederholt richtige Entscheidungen
getroffen.

Damit das Buch aber nicht wie Hunderte anderer Biicher zu dem Thema
klingt, haben wir uns eine Geschichte tiberlegt, die es in dieser Form noch
nicht gab. Passend zum Finanzrocker geht es um den Rockmusiker Thomas,
fiir den Geldanlage, Kapitalismus und personliche Entwicklung Fremdworter
sind. Als Gitarrist in einer Heavy-Metal-Band traumt er vom Durchbruch
und hélt sich mit Kleinjobs iiber Wasser. Erst durch ein Klassentreffens lernt
er andere Sichtweisen kennen und bekommt Interesse an anderen Themen.
Im Buch stellen wir seine Entwicklung iiber vier Jahre vor und zeigen die
Learnings, die er mitgenommen und umgesetzt hat.

Wir stellen ausfiihrlich die Themen Geldanlage, Sparen, Humankapital,
Immobilien, P2P-Kredite, Amazon FBA wund auch nebenberufliche
Selbststandigkeit vor. Damit du dich in die einzelnen Themen noch besser
einarbeiten kannst, geben wir dir am Ende jedes Kapitels weiterfithrende
Buchtipps. SchliefSlich haben wir noch die wichtigsten Blogs, Podcasts,
YouTube-Kanéle und Zeitschriftenempfehlungen fiir dich zusammengestellt.
So kannst du gleich damit loslegen, deinen eigenen Soundtrack fiir
Vermogenswerte zusammenzustellen. Dabei wiinschen wir dir viel Erfolg.

Bevor es mit der Geschichte von Thomas losgeht, stellt sich Umit vor und
berichtet von seinen Erfahrungen mit Aktien und der Geldanlage.



KAPITEL 2

Kurzes Solo

Lieber Leser,

lass mich dich kurz ins Jahr 1996 mitnehmen: Ich habe es immer noch vor
Augen: Ich bin 20 Jahre alt und Manfred Krug macht im Fernsehen Werbung
fiir die Telekom-Aktie, auch T-Aktie oder Volksaktie genannt.

1996 geht das ehemalige Staatsunternehmen Telekom an die Borse und
sorgt fiir eine bislang unbekannte Aktienbegeisterung in Deutschland. Auch
meine Kommilitonen und ich sind angesteckt und nehmen an der Zeichnung
teil, obwohl wir kaum Geld haben. Die Aktie ist mehrfach tiberzeichnet und
wir bekommen zu einem Kurs von 28,50 DM (14,57 Euro) etwa ein Drittel
der georderten Papiere. Am 18. November 1996 ist es soweit: Der erste Kurs
der Aktie liegt bei 33,20 DM und wir halten uns fiir Genies. Als die Aktie
einige Monate spater bei iitber 36 DM ankommt, verkaufen wir, denn - so
haben wir in den einschldgigen Borsenmagazinen gelesen: ,Nur realisierte
Gewinne sind echte Gewinne.”

In der Folge erfasst uns der totale Ubermut: ,Warum soll man sich mit
Aktien herumplagen und monatelang auf Gewinne warten, wenn man mit
Optionsscheinen das Gleiche in ein paar Wochen oder gar Tagen erzielen
kann?“ Also kaufen wir Optionsscheine auf Pioneer, Siemens, den DAX,
Barrick Gold und andere Unternehmen — ohne Konzept und stets in der
Gewissheit, dass das eigene Genie nun endlich seine wahre Grofle zeigt. Es



kommt, wie es kommen muss: Nach etwa zwei Jahren ist das eingesetzte
Kapital fast komplett aufgebraucht, Russland stiirzt in die Krise und zieht die
Weltborsen mit, wir sind pleite.

Im Nachhinein war der damalige Misserfolg ein Segen fiir die eigene
Geldanlage. SchliefSlich habe ich als Student rund 500 DM Lehrgeld fiir die
Erkenntnis bezahlt, dass an der Borse nicht das schnelle Geld winkt und ich
kein Genie bin. Das war damals viel Geld fiir mich, aber weder war es meine
Altersvorsorge, noch die Auszahlung eines 10-jahrigen Bausparvertrags oder
eine Erbschaft von 20.000 Euro oder etwas Anderes in einer existenziellen
Groflenordnung.

In den folgenden Jahren fand ich die Borsen weiterhin faszinierend und
verfolgte gebannt, wie alle paar Wochen ein Unternehmen mit dem Zusatz
,.com” im Firmennamen an die Borse ging und augenblicklich so viel wert
war, wie die Lufthansa oder BMW. Konnte das richtig sein? War ich nun der
Volltrottel, der von der Seitenlinie zusah, wie dank Internet-Aktien alle reich
wurden, ich aber wahrenddessen bei McDonald’s an der Kasse arbeitete, um
mein Studium zu finanzieren?

In der Zwischenzeit brachte die Telekom zwei weitere Male Volksaktien
in den Handel, die abermals {iiberzeichnet waren, aber wir nahmen
inzwischen nicht mehr aktiv am Borsengeschehen teil. Zu grofl war der
Respekt geworden und zu klein das vorhandene Budget. Als die T-Aktie
Preise von 80-90 Euro erreichte, fragten meine Kommilitonen und ich uns, ob
die 1996 realisierten Gewinne eine so tolle Idee gewesen waren, denn wir
hatten die Aktie einfach halten und auf diese Weise unsere Investition
versechsfachen konnen. Wieder die Selbstzweifel, wieder die Erkenntnis,
dass man mit einem Borsengenie so viel zu tun hat, wie ein Klappspaten mit
einem Riesenbagger.

So schnell die T-Aktie mit dem gesamten Markt gewachsen war — im
Hohepunkt auf 104 Euro im Marz 2000 — so schnell fiel sie auch; Ende 2002
sogar unter ihren ehemaligen Ausgabekurs. Ab 2003 stabilisierten sich die
Markte langsam und von 2004 an war ich wieder dabei, allerdings voller
Respekt und sehr vorsichtig. Das Studium war beendet und mein Eintritt in
die Arbeitswelt begann. Ich entschied mich fiir das passive Investieren und



begann mit einem 50-Euro-Sparplan Anteile eines grofien, aktiven Fonds zu
kaufen. Das Tief der Méarkte im Rahmen der Finanzkrise 2007/2008 nahm ich
auf diese Weise mit und weil die Preise fiir Aktien im Keller waren, bekam
ich mit meinem Sparplan dank des Durchschnittskosteneffekts mehr Anteile
fir das immer gleiche Geld. Die ganze Zeit tiber dachte ich, dass ich nun den
heiligen Gral des Investierens gefunden hitte, der sich mit meinem Leben
vereinbaren lasst: viel zu tun, wenig Zeit fiir Finanzen, aber stets die
Gewissheit, etwas fiir die Altersvorsorge tun zu miissen. Die ohnehin knappe
Freizeit verschwand beinahe vollends, als meine Frau und ich Kinder
bekamen. Auflerdem nahmen wir einen Kredit auf, um ein Haus zu kaufen.
Fir die weitere Beschaftigung mit Finanzen blieb nun weder die Zeit noch
das Geld.

2012 las ich ,Souveran Investieren mit Indexfonds und ETFs“ von Gerd
Kommer und fand den Ansatz sofort tiberzeugend, denn im Vergleich fand
ich meinen aktiven Fonds doch sehr teuer: Bei meinem seit inzwischen acht
Jahren besparten Fonds gab es einen Ausgabeaufschlag von 5,25 % und eine
Verwaltungsgebiihr von 1,5 %. Also verkaufte ich alle meine Anteile und
schichtete um: 50 % MSCI-World-ETF und 50 % Emerging-Markets-ETF.
Seitdem habe ich einen Sparplan auf die beiden ETF. Dariiber, ob diese
Aufteilung ideal ist, lasst sich leidenschaftlich streiten, aber ich fiihle mich
wohl damit und darum geht es mir. Das Gefiihl, den Stein der Finanz-Weisen
gefunden zu haben, blieb dieses Mal aus, denn inzwischen hatte ich endlich
verstanden, dass es diesen nicht gibt.

2017 — ja, so lange habe ich dazu gebraucht — merkte ich, dass ich auch fiir
die Kinder Geld anlegen sollte. An deren Geburtstagen und zu Weihnachten
hatten die Grofleltern den einen oder anderen 50-Euro-Schein springen
lassen und wir brachten ganz klassisch das Geld immer brav auf das
Sparbuch bei der Sparkasse. Das ist tatsdchlich nicht so schlimm, wie es sich
im ersten Augenblick vielleicht anhéren mag, denn im Gegensatz zu
Erwachsenen erhalten die Kinder bis 1000 Euro drei Prozent Zinsen auf das
Geld. Dennoch ergibt es Sinn, Geld fiir die Kinder in einen ETF anzulegen,
gerade weil sie viel Zeit haben, bis sie eines Tages fiir den Fiithrerschein,
einen Auslandsaufenthalt oder etwas Ahnliches Geld brauchen. So sammelt



sich liber einen Sparplan auf den MSCI-World-ETF Geld fiir sie an und dank
des langen Zeitraums ist die Wahrscheinlichkeit grof3, dass die Anlage einen
nennenswerten Zuwachs erhalten wird.

Nun weifit du, lieber Leser, wie sich meine Borsenerfahrung iiber 22Jahre
entwickelt hat. Reich geworden bin ich lediglich an Erfahrung und Sicherheit
— das grofle Geld ist ausgeblieben. Allerdings habe ich inzwischen das gute
Gefiihl zu wissen, was bei der Geldanlage sinnvoll und damit das Richtige
fiir meine Familie und mich ist. Und damit wird auch klar, warum ich ein
Vermogen aufbauen mdchte: Es ist meine Verantwortung, fiir mein Alter
vorzusorgen, und ich habe das Bediirfnis, meinen Kindern eine kleine
Starthilfe ins Leben mitzugeben — dafiir arbeite ich, dafiir investiere ich.

Und nun genug von mir ... lass uns in die Geschichte eintauchen.

e o



KAPITEL 3

Prolog im Proberaum

LAlter, ist dir schon wieder die Saite gerissen?”, rief Micha fassungslos, ,Zieh
dir endlich alle Saiten neu auf — wie ein richtiger Gitarrist. Irgendwann ist
auch mal gut ...".

Die anderen lielen sich auf das durchgesessene Bandsofa nieder und
offneten sich ein Bier. Ich sagte kein Wort und holte stoisch eine neue G-
Saite aus meinem Gitarrenkoffer; E- und H-Saite hatte ich schon wahrend
der Probe wechseln miissen, nun also die G. Wenn nur die dummen Spriiche
von den anderen authéren wiirden ...

So war mein Leben, damals im Sommer 2014. Es kommt mir jetzt vor, als
wirde ich iiber jemand anderen reden.

Unsere Band hiefS Wodos und wir spielten geilen Metal, wenn wir nicht
gerade Saiten tauschen mussten. Wir, das sind Séanger und Bassist Lennard,
Lead-Gitarrist Peter, Schlagzeuger Michael und ich, Rhythmus-Gitarrist
Thomas, genannt ,,Tom".

Damals hatten wir vor kurzem diesen schimmlig-schmuddligen
Proberaum neben der Tiefgarage in der Bergstrafle in Kiel gemietet. Man
konnte die Gitarre nicht im Raum stehen lassen, weil die Feuchtigkeit die
Saiten angriff. Dafiir war die Miete billig: 60 Euro im Monat, 15 Euro fir
jeden von uns. Man konnte da drin rauchen, Bier trinken und Mucke machen
bis tief in die Nacht; es storte niemanden und der Vermieter lief} sich nie



blicken. Drei Mal in der Woche probten wir und am Wochenende war dann
Konzert, wenn wir denn einen Gig hatten.

So hatten wir uns auch an diesem Freitag getroffen, um ein paar Sachen
auszuprobieren und ein wenig an den neuen Songs zu feilen. ,Hast du nicht
dein spackiges Klassentreffen heute?”, fragte Peter bissig und nahm einen
grof3en Schluck aus der Bierflasche.

,Ja, hab ich®, brummte ich zurtck.

,Und? Gehst du hin?"

NEN

L,HA? Wieso das denn? Was willst du denn da?”

+Was wohl? Die Leute von damals wiedersehen.” So langsam regte er
mich auf.

“Was willst du mit denen? Ich bin froh, dass ich die Hackfressen von
frither nicht sehen muss.”

»Sind halt nicht alle solche Assis wie du”, giftete ich Peter an.

Peter gefiel das nicht: ,Wer ist hier der Assi? Du bist doch hier der Assi,
der sich nicht mal regelmaf3ig neue Saiten leisten kann®, blaffte er mich an.

Das saf}. Lennard merkte, dass Peter meinen wunden Punkt getroffen
hatte und schaltete sich ein: ,Leute, Leute. Entspannt euch mal. Streit bringt
uns doch nicht weiter. Lass Tom doch zu seinem Abi-Treffen gehen. Ich war
doch auch letztes Jahr bei meinem Abi-Treffen und es war schon geil, zu
sehen, was aus den Spinnern von frither geworden ist.” Und dann erzahlte er
wieder die Geschichte, wie sie in der Nacht vor dem Abi-Streich in die Schule
eingebrochen waren, aber ich hoérte nicht zu. ,Was aus den Spinnern
geworden ist ...", hallte es in meinem Kopf nach.

Lennard hatte leicht reden. Er hatte sein Referendariat beendet und
konnte direkt eine verbeamtete Stelle als Lehrer fiir Mathe und Physik
antreten. Aber was war aus mir geworden? 29 Jahre alt, Studium
abgebrochen, wohnt in einer Mini-Wohnung, arbeitet in einer Bar und
traumt von der groflen Musik-Karriere. Mein bisschen Geschreibsel nebenbei
tiber lokale Konzerte fiir das Stadtmagazin war auch nicht der Rede wert.
Was wiirde ich sagen, wenn mich die ,Spinner” fragen, was ich denn jetzt
mache? Sollte ich liigen? Ne, ich wiirde ihnen die Wahrheit sagen ... oder?



,Tom! ... Hey, Tom, bist du eingeschlafen?” Peter riss mich unsanft aus
meinen Gedanken.
~Was? ... Ne. Ich bin fertig mit der Saite. Machen wir weiter?”

- g

Gegen 19: 30 Uhr verlie ich die Probe. Das Treffen fand im Bergsteiger
am Schlossgarten statt. ,Ganz schon noble Location®, dachte ich, als ich kurz
vor 20 Uhr vor dem Eingang stand. Ein Schild mit dem Aufdruck 10 Jahre
Abi 2004 zeigte an, dass ich hier richtig war. Ich rauchte noch schnell eine,
damit ich nicht mehr so aufgeregt war, aber es half nicht viel. Ich fithlte mich
fehl am Platz — hatte ich mich doch blof3 zuhause noch umgezogen, aber ich
hatte keine Lust gehabt. So sahen mich vorbeigehende Damen und Herren in
ihren schicken Abendgarderoben an, als hétte ich eine ansteckende
Krankheit. So mit Gitarrenkoffer und zerrockter Lederjacke machte ich
bestimmt nicht den besten Eindruck.

Der Film Desperado von Regisseur Robert Rodriguez kam mir in den
Sinn. Darin spielt Antonio Banderas einen Racher, der in seinen
Gitarrenkoffern Waffen versteckt hat. Ich hétte den Koffer nicht mitnehmen
sollen. Nicht, dass mich in diesen misstrauisch-hysterischen Zeiten jemand
irgendwelcher irren Absichten verddchtigt und aus lauter Paranoia die
Polizei alarmiert.

Ich driickte die Zigarette aus und ging schnell hinein, um meinen Koffer
beim Empfang abzugeben. Dort traf ich Ulrike und Henning, die schon in der
Oberstufe ein Paar gewesen waren. Sie schauten mich iiberrascht an und
mehr als ein ,Hi, Tom"“ brachten sie nicht heraus. Sie sahen so
unbeschreiblich spieflig aus, dass es bei mir auch nur fiir eine oberflachliche
BegriiBung reichte. Mit einem ,Wir sehen uns ja gleich.” verschwanden die
beiden Handchen haltend in den langen Flur. Ich hatte nie verstanden, was
die aneinander fanden: Sie war die naive Unschuld vom Lande, er war das
Muttersohnchen vor dem Herrn. Wahrscheinlich waren es genau diese
Eigenschaften, die sie anziehend fanden.



Es schien, als ob die Band recht gehabt hatte. Es war keine gute Idee
gewesen, hierher zu kommen. Nun war ich aber nunmal da und die
Pauschale fiir die Getranke hatte ich auch schon vor Wochen bezahlt. Jetzt
hie3 es, den Wert der Pauschale in Getrankeform wieder herauszuholen.
Eine nette Hoteldame wies mir den Weg und ich trat in einen Raum, in dem
in einer unangenehmen Lautstiarke Andreas Bouranis Lied Auf uns lief.

Puh ...



KAPITEL 4

Das Klassentreffen

Als ich damals zur Schule ging, war ich schon etwas verpeilt. Ich schmiss mit
meinem Geld nur so um mich, kaufte mindestens in einer Pause am Tag eine
Dose Cola und einen Schokoriegel im nahgelegenen Supermarkt. In
Verbindung mit meiner Leidenschaft fiir die Musik und die Kaufe von CDs,
Equipment und Konzertkarten blieb am Ende des Monats nie etwas von
meinem Taschengeld tibrig. Haufig war ich schon Mitte des Monats komplett
abgebrannt.

4.1 Vermogenswerte schaffen

Ganz anders war das bei meinem Klassenkameraden Simon. Er kam aus
einem reichen Elternhaus, bekam zum 18. Geburtstag ein Auto vor die Tir
gestellt und lief immer geschniegelt in der Schule rum. Bis zum Abi waren
wir eng befreundet gewesen — zum Teil sogar so unzertrennlich, dass wir
tber Jahre jeden Nachmittag zusammen verbrachten, aber zum Ende der
Schulzeit entwickelten wir uns auseinander.

Simon hatte immer Geld und ich konnte ihn immer anpumpen, wenn es
bei mir mal wieder knapp wurde. Das nutzte ich etwas zu haufig aus. Kurz
vor dem Abi drehte er mir den Geldhahn zu, nachdem ich wieder einmal



meine Schulden nicht bezahlen konnte. Die Folge: Ich konnte nicht mehr
taglich zum Supermarkt rennen, um meine heif3 geliebte Cherry-Coke zu
kaufen. 200 Euro schulde ich ihm sogar jetzt noch, denn der Kontakt brach
nach der Schulzeit schnell ab. Wir waren einfach viel zu unterschiedlich
geworden. Und wem lief ich auf dem Klassentreffen gleich in die Arme?
Natiirlich Simon. Irgendwie war das aufregend, wir hatten uns zehn Jahre
nicht gesehen, was er wohl zu sagen hatte?

,Ey Tom, du alter Gauner. Hast du mein Geld dabei?”, sagte er mit einem
Grinsen.

Paff! Die aufregende Vorfreude, einen alten Freund wiederzusehen, wich
in Lichtgeschwindigkeit.

,Das hast du doch gar nicht mehr nétig, so wie du rumlaufst”, entgegnete
ich barsch. In seinem teuren, mafigeschneiderten Anzug, der Schmalztolle
und der fetten Uhr am Handgelenk sah er aus wie ein personifizierter Dicke-
Hose-Spiefier. Genau die Sorte Mensch, mit der ich nichts zu tun haben
wollte.

Er konterte sofort: ,Ganz im Gegensatz zu dir, du alter Rocker. Bist du
immer noch so abgebrannt oder hast du einen verniinftigen Job gefunden? So
wie du rumlaufst, vermute ich mal nicht.”

Autsch, das tat weh. ,,Chill mal, Simon. Bisher habe ich mein Leben ganz
gut hinbekommen. Und zwar ohne zum Spiefler zu mutieren”, meinte ich
und fuhr fort: ,Bist du jetzt Banker oder warum kommst du so geschniegelt
zu einem Klassentreffen?”

,Nein, ich bin bei meinen Eltern in die Company eingestiegen und habe
dort mittlerweile eine leading position. Das macht voll Laune und gutes Geld
verdiene ich auch noch.”

Ich grinste und fragte: ,Und dein fetter Porsche steht jetzt hier vor dem
Laden oder wie?"

,Ne, nur weil mein Anzug etwas teurer aussieht, heifSt das doch nicht,
dass ich auch so ein fettes Auto habe. Ich mag schone Klamotten, aber ich
fahre einen Skoda. Und den habe ich mir als Jahreswagen zugelegt. Du
siehst: Ich schaue schon auf mein Geld und unterscheide hier zwischen



Vermogenswerten und Verbindlichkeiten. Und auch meine Uhr war nicht so
teuer, wie sie aussieht.”

,Ha, ein Auto ist doch auch ein Vermogenswert, oder? Ich kann das doch
wieder verkaufen.”

~Ach Tom, du verlierst doch schon einige Tausend Euro an Wert, wenn du
mit dem Neuwagen vom Parkplatz des Verkdufers fahrst. Deswegen ist es
auch ratsamer, sich einen Jahreswagen zu kaufen, der diesen Anfangsverlust
schon hinter sich hat. In den folgenden Jahren verliert es weiter an Wert,
kostet Benzin und Versicherungsgebiihren und verschlingt fiir Reparaturen
auch noch Geld. Gleiches gilt iibrigens auch fiir den neuen Fernseher, das
Smartphone oder den neuen Computer.”

,Naja, ich habe nicht mal das Geld, um mir einen gebrauchten Wagen zu
kaufen — geschweige denn ein vernunftiges Fahrrad®, versuchte ich zu
scherzen.

Simon zog die Brauen hoch und griff zu seiner Flasche Bier. Ich nahm
ebenfalls einen kréftigen Schluck, denn mir war das schon etwas peinlich. Ich
kam mir wie ein Versager vor. Dem Outfit nach zu urteilen, hatten alle
ehemaligen Klassenkameraden etwas erreicht. Nur ich saf} hier mit meiner
speckigen Lederjacke, den langen Haaren und verdiente im Monat gerade
genug, um halbwegs tiber die Runden zu kommen.

Simon stellte sein Bier ab: ,Kennst du eigentlich den Unterschied
zwischen einem Vermogenswert und einer Verbindlichkeit?”

-Nein“, antwortete ich nach kurzem Uberlegen. ,Sollte ich den kennen?”

»Natiirlich! Damit fangt doch alles an. Eine Verbindlichkeit leert das
Portemonnaie. Alles, was regelméf}ig Geld verschlingt und kostet, ist eine
Verbindlichkeit: der Autokredit, der jéhrliche Urlaub, die Finanzierung deines
tollen neuen Fernsehers oder auch die selbstgenutzte Immobilie. Diese sorgt
ebenfalls fiir einen negativen Cashflow, weil sie lber die Jahrzehnte
ebenfalls fiir einen regelmafiigen Geldabfluss sorgt und nicht das eigene
Portemonnaie fullt.”

Cashflow? Was war denn Cashflow? Ich nickte stumm. Simon laberte
ohnehin genug, da musste ich ihn nicht auch noch durch Nachfragen
bestérken.



,Das eigene Haus ist aber dennoch ein Sonderfall®, fuhr Simon fort, ,,weil
du am Ende ja trotzdem ein Haus und Grundstiick mit einem hohen Wert
hast. Neben der Tilgung des Immobilienkredits inklusive Kreditzinsen musst
du dich auch um Reparaturarbeiten an Dach, Heizung oder Ausstattung
kiimmern, um den Wert zu erhalten. Tust du das nicht, sinkt der
Verkaufswert iiber die Jahre. Es sei denn, du wohnst zu dem Zeitpunkt in
einer Gegend mit stark steigenden Immobilienpreisen und hast Gliick, dass
der Preis trotzdem ordentlich ansteigt.”

Der redete ohne Punkt und Komma, aber ich spiirte, dass er irgendwie
recht hatte. Nachdenklich unterbrach ich ihn: ,Dann habe ich aber auch eine
Menge Verbindlichkeiten. Und im Dispokredit bei meiner Bank bin ich auch
standig. Zum Gliick ist der nicht so hoch, weil ich auch nicht so viel verdiene.
Und was ist ein richtiger Vermogenswert?”

LEin Vermogenswert fiillt dein Portemonnaie. Alles, was zu Zinsen,
Dividenden, Gewinnen oder sonstigen Ertragen fiihrt, 1asst sich dazu zahlen.
Also Aktien, ETFs, Anleihen, Tages- und Festgeld, das Sparbuch, P2P-
Kredite, Crowdinvesting, eine vermietete Immobilie oder auch das eigene
Neben-Business. Denn auch das sorgt fiir regelmaflige Ertradge. Der
Fachbegriff hierfiir nennt sich Cashflow. Sorgst du fiir einen regelméfligen
positiven Geldzufluss, steigt dein Vermogen iiber die Jahre an®, erklarte mir
Simon.

Ich verstand mal wieder nur Bahnhof und hatte das Gefiihl, dass der Zug
fiir mich schon langst abgefahren ist.

Simon sah mir meine Uberforderung an und fuhr fort: ,Das ist nicht
schlimm, falls dir das im ersten Augenblick zuviel vorkommt. Wenn du dich
damit etwas auseinandersetzt, kennst du die Vor- und Nachteile der
einzelnen Anlageklassen und kannst auch die Risiken besser einschitzen. Das
bekommen viele hierzulande nicht hin, dabei ist das kein Hexenwerk. Viele
Anlageformen sind fiir die meisten Menschen ,Zockerprodukte’ mit viel zu
hohem Risiko, was aber nicht stimmt. Dennoch sind Beton- und Rohstoffgold
viel hoher angesehen. Gold ist ja immer der Rettungsanker, wenn es an den
Maérkten mal kracht. Dabei ist die Einordnung von Rohstoffen wie Gold
schwierig, denn sie sorgen nicht fiir einen permanenten Geldstrom, sondern



dienen in der Regel dazu, den Wert zu erhalten. Schaden kann etwas
physisches Gold im Depot aber auch nicht.”

In meinen Augen waren sowohl eine Immobilie als auch ein Auto immer
Merkmale eines Vermogens. Zeigen, was man hat und kann. Aber im
Grunde genommen hat mich das nie interessiert, denn ich war ja vollig
anders drauf. Bisher héatte ich auch nie gewusst, wie ich mir so etwas leisten
sollte.

,Du hast gut reden”, sagte ich, ,aber ich habe ja nicht mal Kohle, um mir
Gitarrensaiten zu kaufen. So quatschen doch sowieso nur reiche Menschen.
Und da gehore ich definitiv nicht dazu.”

,Ja, Tom, genau das ist der Fehler”, entgegnete Simon. ,Es gibt eklatante
Unterschiede im Denken von armen und reichen Menschen. Das siehst du
schon daran, wie unterschiedlich sie Cashflow-Effekte nutzen. Reiche
Menschen verschulden sich, um Vermogenswerte wie beispielsweise
vermietete Immobilien kaufen zu koénnen. Sie nutzen den sogenannten
Leverage-Effekt, um ihr eigenes Kapital beispielsweise mit Hilfe eines
Bankkredits zu hebeln. So lassen sich deutlich grofiere Geschéfte mit dem
gleichen Eigenkapital umsetzen. Die verbleibenden Geldmittel kénnen fiir
weitere Deals eingesetzt werden. Am Ende fithrt das zu einer erhdhten
Eigenkapitalrendite. Hierbei sollte die Investitionsrendite aber immer tber
dem Fremdkapitalzins liegen, da andernfalls ein negativer Leverage-Effekt
die Folge ist. Nur mit steigenden Zinsen muss man dabei aufpassen.”

Was ist der Leverage-Effekt?

Mit Leverage-Effekt wird die Hebelwirkung bezeichnet, die der Einsatz von Fremdkapital fiir
die Eigenkapitalrendite zur Folge hat. Hat ein Investor die Moglichkeit, einen Kredit zu einem
ginstigeren Zinssatz aufzunehmen, als seine Investition an Gesamtkapitalrentabilitat erzielt,
dann kann er dank des Leverage-Effekts die Eigenkapitalrendite erhohen. In Kapitel 10 gehen
wir genauer darauf ein.

Simon erginzte: ,Bei Unternehmensgriindungen oder -erweiterungen
werden haufig solche ,guten’ Schulden eingesetzt. Wenn mit Fremdkapital
ein hoherer Cashflow erzielt werden kann, fithrt es zu einer hoheren Rendite.



Was nicht dazu zahlt, sind Kredite, um neue Aktien oder P2P-Kredite zu
kaufen. Im Falle einer Krise an den Aktienmarkten sorgt dann ein
Wertpapierkredit fiir eine Spirale, die einen sehr negativen Einfluss auf das
eigene Vermogen haben kann.”

Was hatte ich angerichtet. Simon war ordentlich in Fahrt.

~Arme Menschen hingegen verschulden sich, um Verbindlichkeiten wie
ein neues Smartphone zu kaufen. Das sorgt immer wieder zu einem Abfluss
des Geldes. Haufig sind Konsumkredite der Grund. Diese werden als
schlechte Schulden bezeichnet. So kann sich das Geld nicht vermehren und
am Ende zu einem Vermdgen fiihren, sondern wird sofort wieder aufgezehrt.
Ein weiteres Problem: Viele arme Menschen schopfen stindig den
Dispositionskredit beim Girokonto aus. Zusitzlich zu den Kreditzinsen
zahlen sie noch die zweistelligen Uberziehungszinsen — ohne es wirklich zu
registrieren.”

Mir schwirrte der Kopf. Was fiir eine Predigt! Ich erkannte mich natiirlich
im Handeln der armen Menschen wieder. Bisher hatte ich mir dazu keine
Gedanken gemacht. Erschreckend. Im Grunde war das nur meiner Faulheit
geschuldet. Auch mein Verhaltnis zu Geld war mein ganzes Leben immer
negativ. Selbst meine Eltern hatten so eine Einstellung, weshalb ich wohl
Teile davon unbewusst iibernommen hatte.

Ich nahm noch einen Schluck aus der Flasche und fragte Simon: ,,Kann ich
denn meine Einstellung zum Geld so einfach &ndern? Fiir mich ist Geld
immer negativ behaftet gewesen und zum Ausgeben da. Das war bei meinen
Eltern und meinem Bruder auch schon immer so.”

~Nattrlich®, l4chelte Simon und ergénzte: ,Als erstes solltest du dein
Mindset zu Geld dndern. Negative Glaubenssétze schaden deinem Vermdgen.
Dabei kannst du sie eigentlich ziemlich leicht ins Positive umwandeln.”

~Was heifit denn nun schon wieder Mindset?” Langsam gingen mir seine
Anglizismen auf die Nerven.

~Denkweise® oder ,Einstellung” konntest du das nennen. Jedenfalls ..."

,Ok, ich dnder heute mein Mindset.” Ich unterbrach ihn und sprach dabei
das neu gelernte Wort kiinstlich lang aus. ,,Und? Wie soll das gehen? Soll ich



