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S
Vorwort

ie wollen lernen, effektiv andere Menschen zu
manipulieren? Dieses Buch möchte Ihnen dabei Ratgeber,
Nachschlagewerk und Begleiter sein. Oft denken Menschen,
andere zu manipulieren sei etwas Schlechtes. Dabei muss
das nicht der Fall sein. Überlegen Sie sich vorab, ob Sie die
Person zu etwas zwingen wollen, das dieser nicht guttut.

Wenn Sie diese Frage mit Nein beantworten können, was
spricht dann gegen die Anwendung von
Manipulationstechniken? Wir alle manipulieren unbewusst
ständig andere Menschen und werden ebenso durch andere
unbewusst manipuliert. Menschen, die gut manipulieren
können, haben nur gelernt, diesen Vorgang bewusst
durchzuführen. Oft können wir dadurch sogar einbeziehen,
was der andere möchte. Manipulationstechniken können
Ihnen also zu einem ethischeren Umgang mit Ihren
Mitmenschen verhelfen.

In diesem Buch werden wir uns, entgegen manch
anderem Ratgeber zu diesem Thema, vor allem mit der
Sichtweise und den Techniken des sogenannten NLP
beschäftigen. Was das ist und wie Sie es nutzen können,
werden Sie im Verlauf dieses Buches nach und nach lernen.
Für diesen Ansatz spricht, dass NLP als gute, erprobte und
subtile Methode gilt, andere zu manipulieren. Der andere tut
sich schwerer zu erkennen, dass er manipuliert wurde, als
bei manch anderer Technik. In diesem Sinne viel Freude
beim Lesen dieses Buches!


