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Abgeschl. Abgeschlossen

Abschl. Abschluss

AG Aktiengesellschaft

AuM Asset under Management

AV Altersvorsorge (Vorsorge)

BRAGO Bundesrechtsanwaltsgebührenordnung

bspw. Beispielsweise

bzw. Beziehungsweise

ca. Zirka

CSU Christlich-Soziale Union in Bayern

d.h. das heißt

DAB Direkt Anlage Bank

Dr. Doktor

EC Euroscheck

etc. et cetera
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evtl. Eventuell

f. Folgende

FAZ Frankfurter Allgemeine Zeitung

ff. Fortfolgende

FI Finanzierung

FTD Financial Times Deutschland

GebüH Gebührenordnung für Heilpraktiker

GfK Gesellschaft für Konsumforschung

ggf. Gegebenenfalls
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i.d.R. in der Regel
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KFZ Kraftfahrzeug

KI Kreditinstitut

max. Maximal



Mio. Millionen

Nr. Nummer

o. Oder

o.S. ohne Seite

p.a. per anno

Prof. Professor

RVG Rechtsanwaltsvergütungsgesetz

S. Seite

SRQ Sicherheit, Rendite, Qualität

StBGebV Steuerberater-Gebührenverordnung

u.a. unter anderem

u.U. unter Umständen

USA United States of America (Vereinigte
Staaten von Amerika)

VA Vermögensanlage

VDH Verbund deutscher Honorarberater

vgl. Vergleiche

WP Wertpapier(e)

z.B. zum Beispiel


