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Vorbemerkung Disclaimer

Das vorliegende Buch ersetzt weder eine qualifizierte Finanzberatung 
noch eine steuerliche oder rechtliche Beratung. Die Inhalte und An-
sätze sind die Meinung und Erfahrungen des Autors. Für den Inhalt ver-
antwortlich ist der Autor.

Nutzen Sie das Buch bitte als Blitzlicht in die Blackbox Kapital – und 
Finanzmarkt. Es gibt unzählige Lösungen und Produkte. Das Buch soll 
Ihnen als Mediziner helfen eine Idee davon zu bekommen, auf wel-
che Aspekte geachtet werden sollte und welche Dinge, die am Markt 
erzählt werden, einfach unzutreffend und irrelevant sind.

Sofern Sie Berater sind und einen ersten Einstieg in die Beratung von 
Medizinern gewinnen wollen, nutzen Sie dieses Buch als „Reizgeber“ sich 
fachlich und vertrieblich mit den Inhalten zu befassen. Unabhängig, ob 
Sie nun Berater oder Mediziner sind, letztlich hoffe ich auch, dass die 
Lektüre Ihnen Freude bereitet. Unterstützend habe ich neben den fach-
lichen Inhalten auch einige Anekdoten eingefügt die den Leseprozess 
etwas „auflockern“.

Die Innovationszyklen in der Finanzindustrie sind sehr kurz, und die 
Halbwertszeit von Wissen verringert sich stetig. Ich habe gemeinsam mit 
dem Verlag versucht das Buch so aktuell und korrekt wie möglich zu ge-
stalten. Es kann allerdings gut sein, dass bestimmte Sachverhalte im Ver-
lauf einer ersten Auflage bzw. Publikationsprozesses nicht mehr aktu-
ell sind.
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