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Georg Treugut

INSPIRIEREND PRASENTIEREN

- KOMPAKT -

30 Praxistipps

far die Planung von Vortragen und
die sichere Prasentation vor Publikum



30 Tipps aus dem "Praxishandbuch fiir iiberzeugende Prasentationen mit
und ohne PowerPoint" in zwei Binden:

Band 1: INSPIRIEREND PRASENTIEREN Band 1: Prisentationen zielgerichtet
planen - iiber die Vorbereitung einer iiberzeugenden Priasentation

In diesem Band findest du Moglichkeiten, wie du deine Prasentation aufbaust.
Handwerkszeug, um deinen Vortrag in aller Ruhe zu planen, zu gestalten und
Spannung zu erzeugen.

Erhaltlich als eBook unter ISBN 978-3-7392-1526-6.

Band 2: INSPIRIEREND PRASENTIEREN Band 2: Prisentationen sicher vor
Publikum halten - wenn nicht nur PowerPoint-Folien sprechen sollen

Im diesem Band erfihrst du, wie du deine vorbereitete Prasentation vor
Publikum haltst, wie du Lampenfieber in den GCriff bekommst und wie du mit
Fragen oder Stérungen umgehst.

Erhaltlich als eBook unter ISBN 978-3-7392-3980-4.

Beide Binde in einem gibt es auch gedruckt unter ISBN 978-3-7386-5445-5.

Bildnachweis:

Die Zeichnungen in diesem Buch stammen vom Autor.

Entschuldigung an alle Lesende, Leserinnen, Leserlnnen, Leser*Innen,
Leser Innen, Les_erinnen und Lesx, die in diesem Buch nicht tber das
Gendergap stolpern.

Alle PowerPoint-Tipps beziehen sich auf PowerPoint im Microsoft Office 2010
Paket. Andere Versionen kdnnen leichte Abweichungen in der Benutzerfiihrung



aufweisen. PowerPoint TM und Office TM sind Produkte der Microsoft
Corporation.



Teil 1: Prasentationen vorbereiten

1. Zielsetzung

Die erste Frage in der Vorbereitung sollte sein: Wieso iiberhaupt? Was
willst du mit deiner Pridsentation erreichen? Setz dir selbst ein
inspirierendes Ziel, wie zu iiberzeugen, umzustimmen, zu verindern, zu
begeistern, zu beruhigen, zu schiitzen, zu verkaufen, zu vermitteln, zu
unterhalten,...

s

"4 Praxistipp:

Waibhle ein relevanteres Ziel, als nur zu informieren.

~Wenn Du etwas beibringen willst, dann fiille kein Fass,
sondern entziinde eine Flamme.“

- Heraklit -



