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Lizenzbestimmungen

Rechtliche Hinweise

Dieses Werk ist durch das Urheberrecht geschutzt.
Zuwiderhandlungen werden straf- und zivilrechtlich
verfolgt. Ohne schriftliche Genehmigung des Autors ist
jegliche - auch auszugsweise - Vervielfaltigung und
Verbreitung nicht gestattet, sei es

in gedruckter Form,

durch fotomechanische Verfahren,
auf Bild- und Tontragern,

auf Datentragern aller Art.

AulSer fur den Eigengebrauch ist untersagt: das
elektronische Speichern, insbesondere in Datenbanken,
und das Verfiigbharmachen fir die Offentlichkeit zum
individuellen Abruf, zur Wiedergabe auf Bildschirmen und
zum Ausdruck beim jeweiligen Nutzer. Dies schlielst auch
Pod-Cast, Videostream usw. ein. Das Ubersetzen in andere
Sprachen ist ebenfalls vorbehalten.



Die Informationen in diesem Werk spiegeln die Sicht des

Autors aufgrund eigener Erfahrungen zum Zeitpunkt der
Veroffentlichung dar. Bitte beachten Sie, dass sich gerade
im Internet die Bedingungen andern konnen.

Samtliche Angaben und Anschriften wurden sorgfaltig und
nach bestem Wissen und Gewissen ermittelt. Trotzdem
kann von Autor und Verlag keine Haftung ubernommen
werden, da (Wirtschafts-) Daten in dieser schnelllebigen
Zeit standig Veranderungen ausgesetzt sind. Insbesondere
muss darauf hingewiesen werden, dass samtliche Anbieter
fur ihre Angebote selbst verantwortlich sind. Eine Haftung
fur fremde Angebote ist ausgeschlossen. Gegebenenfalls ist
eine Beratung bei einem Anwalt, Wirtschafts- oder
Steuerberater angeraten.

Ein Weiterverkauf dieses ebooks ist nur erlaubt, wenn Sie
eine gultige Lizenz dafur erworben haben.

Die Informationen in diesem Werk spiegeln die Sicht des
Autors zum Zeitpunkt der Veroffentlichung dar. Bitte
beachten Sie, dass sich gerade im Internet die
Bedingungen andern konnen.

Samtliche Angaben und Anschriften wurden sorgfaltig und
nach bestem Wissen und Gewissen ermittelt. Trotzdem
kann von Autor und Verlag keine Haftung ubernommen
werden, da (Wirtschafts-) Daten in dieser schnelllebigen
Zeit standig Veranderungen ausgesetzt sind. Insbesondere



muss darauf hingewiesen werden, dass samtliche Anbieter
fur ihre Angebote selbst verantwortlich sind. Eine Haftung
fur fremde Angebote ist ausgeschlossen. Gegebenenfalls ist
eine Beratung bei einem jeweiligen Berater angeraten

Sofern wir auf externe Webseiten fremder Dritter
verlinken, machen wir uns deren Inhalte nicht zu eigen,
und haften somit auch nicht fur die sich naturgemald im
Internet standig andernden Inhalte von Webseiten fremder
Anbieter. Das gilt insbesondere auch fur Links auf
Softwareprogramme, deren Virenfreiheit wir trotz
Uberprifung durch uns vor Aufnahme aufgrund von
Updates etc. nicht garantieren konnen.

Autor und Verlag sind nicht haftbar fur Verluste, die durch
den Gebrauch dieser Informationen entstehen sollten.

Die in diesem Werk erwahnten Anbieter und Quellen
wurden zum Zeitpunkt der Niederschrift als zuverlassig
eingestuft. Autor und Verlegen sind fur deren Aktivitaten
nicht verantwortlich.



Dieses Handbuch versteht sich als Basisinformationsquelle.
Daraus resultierende Einkommen und Gewinne sind allein
von Motivation, Ehrgeiz und Fahigkeiten des jeweiligen
Lesers abhangig.

Samtliche Markennamen, Logos usw. sind Eigentum ihrer
jeweiligen Besitzer, die diese Publikation nicht veranlasst
oder unterstutzt haben.

Uber das Internet erhaltliche Texte und Bilder, die in dieser
Publikation verwendet werden, konnen geistiges Eigentum
darstellen und durfen nicht kopiert werden.

Vorwort

Vermutlich ist dieses Buch nicht das erste, welches Sie
uber Erfolgstechniken, Personlichkeitsentfaltung und
Ahnliches lesen. Sicher haben Sie in dem einen oder



anderen Buch auch gute Hinweise erhalten - aber hat sich
Ihr Leben dadurch dramatisch zum Positiven verandert?
Sowohl privat als auch finanziell?

Dieses Buch kann Ihnen helfen, einen echten Durchbruch
zu erzielen! Ich schreibe dieses Buch zu meinem
funfzigsten Geburtstag und kann damit auf ein halbes
Jahrhundert Erfahrung zuruckblicken. Im Laufe dieser Zeit
habe ich im Rahmen meiner Unternehmertatigkeit und als
Seminarleiter Tausende von Menschen geschult und die
Auswirkungen des absoluten Erfolgsgeheimnisses
verfolgen konnen. Es war niemand dabei, der er es ohne
das universelle Erfolgs-Geheimnis zu nennenswerten
Erfolgen gebracht hatte. Andererseits konnte ich aber eine
ganze Reihe von Menschen beobachten, welche durch das
universelle Erfolgs-Geheimnis uberdurchschnittlich
erfolgreich wurden.

Das universelle Erfolgsgeheimnis ist nicht von mir. Es ist
jahrtausendealt. Aber es hat meinen Erfolg ausgemacht!
Und gerade deshalb gebe ich das universelle Erfolgs-
Geheimnis gerne an Sie weiter.

Ich werde Thnen schildern, wie ich selbst auf die Spur des
Erfolgs-Geheimnisses gekommen bin und Schritt fur Schritt
gelernt habe, es richtig anzuwenden. Danach werde ich
versuchen darzulegen, wie und warum nach meiner
Meinung das universelle Erfolgs-Geheimnis funktioniert.
Schliefllich gebe ich Ihnen eine Reihe von Beispielen und
Empfehlungen, wie Sie am besten und effizientesten das
universelle Erfolgs-Geheimnis in verschiedenen Bereichen
fur sich nutzen konnen.



Dieses Buch ist kein wissenschaftliches Werk. Mein ganzes
Leben war ich Pragmatiker. In erster Linie habe ich immer
nach Wissen gesucht, das tatsachlich etwas bewirkt, etwas
zum Positiven verandert und so schnell wie moglich
Resultate erzielt. Insofern kann ich IThnen (leider) nicht mit
,doppelten Feldstudien’ uber das universelle Erfolgs-
Geheimnis dienen. Ich wurde mir aber wunschen, dass
durch das Buch der eine oder andere Wissenschaftler dazu
angeregt wird. Sicher werden eines Tages Physiker die
Wirkungsweise des absoluten Erfolgs-Geheimnisses
erlautern konnen. In den letzten Jahrzehnten hat sich
diesbezuglich schon viel getan. Doch davon mehr in einem
spateren Kapitel.

Das Interessante dabei ist, dass das universelle Erfolgs-
Geheimnis so einfach, so profan ist, dass ich es zunachst
selbst nicht glauben konnte. Erst die vielen positiven
Ergebnisse uberzeugten mich im Laufe der Zeit. Ich
wunsche Thnen den Mut, es selbst zu versuchen. Sie
werden erstaunt sein, wie einfach es ist, in allen Bereichen
des Lebens erfolgreicher zu werden!

Das universelle Erfolgs-Geheimnis ist keine ,Wunderwaffe’,
mit welcher Sie uber Nacht all IThre Ziele und Wunsche
realisieren konnen. Sie werden, wie ich selbst, Stuck fur
Stuck die Treppe nach oben steigen mussen, gelegentlich
unerwartet schnelle Erfolge erzielen, gelegentlich
Ruckschlage erleiden - aber der Weg wird immer in die



Richtung Threr Ziele und Wunsche gehen. Im Gegensatz
dazu wurden Sie sich ohne das universelle Erfolgs-
Geheimnis weiterhin abstrampeln und abrackern mussen -
ohne besondere Erfolge zu erzielen.

Es lohnt sich also, den Versuch zu wagen! Gleichgultig wo
Sie heute stehen, ob Sie bereits reich und beruhmt sind
und noch mehr erreichen wollen - oder erst am Anfang
IThrer Karriereleiter stehen und schnellstmoglich in die
,Chefetage’ wollen: Das universelle Erfolgs-Geheimnis wird
Ihnen in einer Weise helfen, die Sie vorher niemals fur
moglich gehalten hatten.

Damit wir uns richtig verstehen: Wenn ich von Erfolg
spreche, meine ich damit nicht nur Geld. Fur mich als
Arbeitersohn war das immer ein wichtiger Faktor. Erfolg ist
aber nichts anderes als das Erreichen eines definierten
oder als erstrebenswert anerkannten Ziels. Ob Sie
personliche, soziale oder finanzielle Ziele haben, das
universelle Erfolgs-Geheimnis wird Ihnen helfen, Thre Ziele
schneller zu erreichen. Erfolg ist nach meiner Definition
das vollkommene Erreichen einer Zielvorstellung. Die Ziele
aber mussen Sie selbst wahlen!

Ansatze des absoluten Erfolgs Geheimnisses haben Sie
sicherlich schon in verschiedenen Buchern gelesen oder
auf Seminaren gehort. Doch kaum ein Autor oder
Seminarleiter wagt es normalerweise, die profane Wahrheit
uber das universelle Erfolgs-Geheimnis in aller Klarheit
aufzuzeigen. Nun, ich werde in diesem Buch kein Blatt vor
den Mund nehmen und Thnen das universelle Erfolgs
Geheimnis in aller Offenheit darlegen.



Gerade deshalb ist dies kein reines ,Lesebuch’ - es ist auch
ein Arbeitsbuch! Damit Sie das universelle Erfolgs
Geheimnis schnellstmoglich in die Praxis umsetzen konnen,
habe ich zusatzlich einen Praxis-Teil mit konkreten
Ubungen beigefiigt. Wenn Sie die Ubungen befolgen, ist es
nach meiner Erfahrung nur eine Frage der Zeit, bis sich
positive Resultate einstellen.

Es wurde mich sehr freuen, wenn ich Thnen auf Threm Weg
zum Erfolg behilflich sein konnte. Versuchen Sie es selbst
Sie werden uber die Resultate erstaunt sein!

,Man kann einen Menschen nichts lehren. Man kann ihm
nur helfen, es in sich selbst zu entdecken.”

Galileo Galilei

Auf der Suche nach dem absoluten Erfolgs-Geheimnis

Zunachst mochte ich Thnen zeigen, wie ich selbst das
universelle Erfolgs-Geheimnis gefunden habe und was es in
meinem Leben bewirkt hat.

Meine finanzielle Ausgangssituation war vermutlich
wesentlich schlechter als Thre - ich wurde als Arbeitersohn
in Osterreich geboren. In Osterreich gab es zu dieser Zeit



nicht genugend Arbeitsplatze. Mein Vater fand Arbeit in
Deutschland und zog mit unserer Familie um.

Nach dem Abschluss der Schule (Realschulabschluss)
erlernte ich den Beruf des Industriekaufmanns. Schon fruh
war mir klar, dass ich als Angestellter meine Ziele niemals
wurde erreichen konnen, so machte ich mich bereits mit 19
Jahren selbstandig - im Bereich der Vermogensberatung.
Nach einigen Monaten wurde mir die Position eines
Managers angeboten, die ich naturlich gerne annahm.

In den nachsten Monaten und Jahren lernte ich so viel vom
Verkaufen und damit auch von menschlichen
Verhaltensweisen, wie ich vermutlich sonst in meinem
ganzen Leben nicht gelernt hatte.

Taglich hatte ich mit vielen Kunden und Mitarbeitern zu
tun. Und war standig uberrascht, wie unterschiedlich
Menschen auf die jeweils gleiche Aussage reagierten. Also
begann ich nachzuforschen, woran das liegen konnte. Ich
versuchte Antworten zu finden auf Fragen wie:

Weshalb reagiert jeder Mensch verschieden?

Gibt es bestimmte Denk- und Verhaltensmuster?

Wie kann ich andere Menschen und mich besser verstehen?



Von da an war es nur ein kurzes Stuck zu weiteren Fragen
wie:

Was ist eigentlich ein Mensch?

Was macht den Menschen aus?

Was ist ,Denken‘?

Warum, wofur bin ich uberhaupt hier?

Hat jeder Mensch eine bestimmte Lebensaufgabe?
Gibt es so etwas wie ein Schicksal?

Und naturlich auch die zentralen Fragen:

Wer - was ist der Mensch in Wirklichkeit?

Woher kommen wir?

Wohin gehen wir?

Der Vorteil meiner Tatigkeit als Verkaufer war, dass ich
alles erlernte Wissen immer sofort in die Tat umsetzen
konnte. Und es damit in der Praxis erproben und trainieren
konnte. Verkaufen war und ist fur mich die ideale
,Spielwiese’: Ich kann sofort anwenden und testen, was ich
gelernt habe. Verkaufer haben es mit keinem toten
Werkstuck zu tun, sondern mit Menschen. Und jeder
Mensch ist anders und reagiert anders.

Menschen sind oft die verrucktesten Lebewesen auf diesem
Planeten - und zugleich auch die liebenswertesten.



Oft sagen mir Leute: ,Ich konnte niemals ein Verkaufer
sein!” Stimmt das wirklich? Haben wir nicht schon als
Kinder unseren Eltern ,verkauft’, dass wir ein Eis wollten?
Oder ein bestimmtes Weihnachtsgeschenk. Oder mehr
Taschengeld. Oder, oder, oder ...

Sie ,verkaufen’ Threr Angebeteten, dass Sie der richtige
Mann fur sie sind; Sie ,verkaufen’ Ihrem Personalchef, dass
IThnen mehr Gehalt zusteht; Sie verkaufen Ihren Kindern,
dass gute Noten in der Schule wichtig fur ein erfolgreiches
Leben sind usw.

In all diesen Jahren lernte ich sehr viel uber Verkauf und
uber Menschen. Und uber mich selbst.

Langst verkaufte ich nicht mehr selbst an Kunden, sondern
hatte Dutzende von Mitarbeitern, die diese Aufgabe fur
mich erledigten. Meine Arbeit bestand in der Schulung und
Motivation dieser Leute, die oft auch gute Freunde
geworden waren.

Eines Tages fand ich auf meinem Schreibtisch ein Buch (ich
weils bis heute noch nicht, wer es mir hingelegt hatte): ,Die
Macht Thres Unterbewusstseins‘ von Dr. Joseph Murphy.
Nachdem ich eher etwas gelangweilt zu lesen begonnen
hatte, konnte ich anschlielSend das Buch vor Begeisterung
nicht mehr aus den Handen legen.

Sobald ich es komplett fertiggelesen hatte, versuchte ich
sofort, dieses Wissen in mein tagliches Leben zu
ubertragen.



Und tatsachlich zeigten sich auch ziemlich rasch die ersten
Resultate. Das Problem war nur: Einmal funktionierte es -
und dann auch wieder nicht. Die Grundidee von Murphy
glaubte ich verstanden zu haben; aber konkrete
Ubungsanleitungen fir die Praxis vermisste ich. Das eigene
Experimentieren brachte zwar einige Erfolge, nicht aber
den erhofften Durchbruch.

Neugierig geworden, suchte ich weiter. Ich verschlang
geradezu Bucher aus dem Erfolgsbereich, wie z. B. ,Denke
nach und werde reich’ von Napoleon Hill. Da ich
zwischenzeitlich ganz gut verdiente, konnte ich mir auch
die Teilnahme an Erfolgslehrgangen und Seminaren leisten.
Immer lernte ich wichtige Dinge hinzu und konnte meinen
Erfolg steigern.

Zwar verdiente ich zwischenzeitlich um die 5.000 Euro im
Monat; nach Abzug der Steuern und sonstigen
Verpflichtungen verblieb dann allerdings nicht mehr allzu
viel. Nicht genug in Relation zu meinen Zielen. Wenn ich so
weitermachen wurde, konnte ich mir zwar ein angenehmes
Leben einrichten, aber eben auch nicht mehr.

Also entschloss ich mich, einen neuen Weg zu gehen. Ich
fing an, mich mit Autobiographien von uberdurchschnittlich
erfolgreichen Menschen zu beschaftigen. Sehr schnell
konnte man dabei feststellen, ob ein Ghostwriter am Werk
gewesen war oder ob der oder die Betreffende selbst das
Buch geschrieben hatte.



