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Was Sie in diesem Essential finden können

• Verständnis für die besonderen Probleme, die Zukunft voraus zu sagen
• Grundregeln, um einen treffsicheren Vertriebs-Forecast zu erstellen
• Die wichtigsten Forecast-Methoden im Überblick
• Anleitung, wie Forecasts erstellt werden können
• Anwendungsbeispiel als Musteranleitung für den Forecast eines b2b-

Unternehmens

V


